
2013年温江店2月工作总结和4月工作计划
第一部分工作总结
一：门店任务完成情况：（单位：万） 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	1.26-2.25
	17.05
	17.17
	1.13
	1.42
	3
	3.8
	87
	41%


2、大类分析： 
	
	药品
	保健品
	医疗器械
	中药材

	2
	105270
	38930
	10517
	14273


3、人员销售情况
	人员
	总销售
	ABC
	占比
	T类
	占比
	D
	占比
	大保健类
	占比

	Yml
	21561
	3045
	14%
	3545
	16.4%
	12997
	60%
	1974
	9%

	Zyx
	19934
	2810
	14%
	3067
	15.3%
	11069
	55%
	2988
	15%

	Chm
	23499
	3188
	13.5%
	5122
	21.8%
	10273
	43%
	4916
	21%

	Zf
	37899
	3840
	10%
	11084
	29%
	15960
	42%
	7015
	18%

	Zt
	28916
	3514
	12%
	5023
	17%
	14697
	51%
	5682
	19%

	Gyq
	25326
	2570
	10%
	6749
	26.6%
	9378
	37%
	6629
	26%


第二部分4月工作计划
一、门店计划指标： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	温江店4月
	19.23
	
	
	
	5
	
	
	%


二、门店增量措施（1----3点）：
1、中药上量。调整中药展台货品位置，摆放当季品种，清热降脂品种。
2、筛选适合自己门店的特价品种，实行会员非会员统一价
三、需解决的问题：
美澳健效期问题
温江店——喻茂连
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