下周二14:30在中心店开片区会议  ，请店长安排好班次

请准备以下数据：

1：请2014.2月销量和去年同期销量，笔数下降的门店分析原因

:2：3月主要数据情况（销售，笔数，客单价，会员消费占比，和去年同期相比情况。时间2.26--3.22   排名靠前5的中类销售金额 和占比   每个人在店上的销量和个人销售占比  

3：1个月动销率    库销比     180天未动销品种数    成药  和中药分别占多少  本月销售额前10 品种  销售额   毛利额

4:4月主要要做的事情  准备怎么完成任务   去年同期品种关注

5：上次写的客流量增加的方法执行的怎么样了？

以上数据越详细越好并从数据得出本店的不足和如何改进

请把这次开会前资料本周二中午前发给我   自己带一份

