活动总结

 一环路南一段于2014.3.14-3.16开展了单店活动，首先活动数据如下：

	日期
	销售额
	笔数
	毛利
	毛利率

	活动期间（3.14-3.16）
	11443.59
	167
	4431.45
	38.72%

	对比时间（2.14-2.16）
	8517.22
	121
	3006.39
	35.30%

	增长率
	34.36%
	38.01%
	47.40%
	9.7%


活动期间总共赠送台历：44本，剩余64本，合计108本
虽然此次活动总销量，笔数，毛利都增长了30%以上，但仍然为达到理想，此次活动存在的不足：

第一：活动内容不够吸引人，大家兴趣不高（主要是劵只能限购绵阳产品，并且一月和二月的劵已经不能用）

第二：没有找厂家帮忙，门店外冷清，人气不足！

第三：员工此次积极性没有之前搞活动时高。

下次活动将从以下几个方面改进：

第一：活动的策划一定要站在顾客角度，找到吸引点，比如说直接满省或者买送劵（全场通用的劵）

第二：至少找三个厂家帮忙，一定要将展台摆出去，人气一

定要足！

第三：加大宣传力度，提高员工积极性，对活动期间表现好的员工奖励，表现不好的员工进行处罚

下次活动我们一定全力以赴，不辜负领导期望！ 

                                      一环路南一段

                                         祝燕

