邛崃洪川小区药店限时活动总结
活动类型：限时抢购 
活动时间： 2014年2月21日与28日 
活动主题： 限时惠购
主要活动内容： 全场8.8折，部分商品特价 
1、 数据分析

1、 21日与28日数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率

	21日活动期间数据
	120
	48.4
	5818.7
	 1216.4
	 20.9%

	28日活动期间数据
	81
	48.4
	3922.3
	 932.5
	23.7%

	对比结果（%）
	-32.5%
	0%
	-32% 
	-23% 
	2.8% 


1、 活动的总结
第一次限时抢购与第二次同比笔数，销量明显下滑，笔数下降39笔，活动期间1小时销售同比下降36%。下降原因：有顾客反应活动次数太频繁，总觉得每天都在打折，没有吸引力，任何时候买都可以反正随时都有优惠。较之第一次没有了新鲜感。因为我们的顾客并无多少流动人口，大部分第一个星期买了第二个星期并不需要了。
2，建议：限时抢购活动改为一个月一次，活动间隔时间稍微拉长一些。流水小票上面把特价的原来价格也打上去，优惠总金额打上去，有些顾客拿着小票就觉得看总金额和优惠金额并没有优惠多少钱，因为特价品种的价格直接就是特价，没有原价。
