枣子巷店活动总结

1、 活动时间：  2月14日至2月16日

2、 活动内容：共度元宵  一起约“惠”吧
3、 主线活动：
全场消费全场消费满58元送品牌抽纸1包（特价品种不参加）
4、 支线活动：
1、保健品系列（自然之宝系列、千林系列）1件9折，2件8折（不再参加买赠活动）
2、贵细药材全场8.8折（不再参加买赠活动）
总销售数据：
日平均销售对比（活动当天，和活动前三天日均销售和日均笔数对比）

活动前三天日均销售，日均销售 4659.85 元，日均笔数 80  笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	2.14
	3538.07
	57
	62.07
	-24.07%
	-28.75%

	2.15
	4976.87
	77
	64.63
	6.8%
	-3.75%

	2.16
	5099.33
	90
	56.66
	9.43%
	12.5%


5、 分类销售数据

1、 促销单品（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	0

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	0
	0

	太极钙
	0
	0

	天胶
	4
	1395

	美美
	15
	273


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	
	

	
	

	
	


3.中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	2.14
	157.67
	538.78
	-70.73
	0

	2.15
	100.39
	538.78
	-81.36
	0

	2.16
	563.1
	538.78
	4.5%
	0


5、 活动总结

1、 优点：每个员工培训活动内容，活动当天每个进店的顾客都积极宣传,提高了门店的客单价。
2、 不足：宣传不够充分，宣传力度不够，由于没有dm单，也没有短信平台，电话通知数量有限，再由于节日期间客流量本身较平时有所减少，导致此次活动效果欠佳。
3、 费用：无费用
	费用明细
	金额
	备注

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


