                                            总结

   钟声辞旧岁，万马迎新春。我自2012年2月到营兴街任副店长，全年完成29.5万，完成率113%。后于2013年8月任清江东路店负责人，每月任务9.8万，全年任务116万，总销售114万，完成98%。为了让门店销售提高，到任4个月我按公司要求重整门店商品陈列等日常工作，配合新同事参加公司活动4场，详细且有针对地对活动内容进行逐一的讲解和分配，用自身的经验给同事传达销售技巧，相互调动自身销售的积极性，并成功举行门店4场广场活动，取得较好的销售成果。在新的一年，我和我的同事将继续用良好的状态战斗在一线，努力打好销售战争，争取在14年实现门店的扭亏。
