旗舰店关于促销李桂芳转营业员情况说明

关于促销李桂芳转营业员情况说明如下：

1. 李桂芳2013年5月底到旗舰店做绵阳制药促销员，由于厂家要求其回同仁堂上班，本人不愿意、即从绵阳制药辞职，自愿转做旗舰店营业员。

2. 李桂芳在旗舰店短短几个月工作时间销售一直排名靠前。在店7个月总销售349139元，月均销售49877元。太极钙销售206瓶，销售金额10042.37元。13年补肾销售112瓶，销售金额7920.6元，天胶销售18盒，销售金额7323元，美美销售142盒，销售金额2728元。
3. 现门店愿意吸收李桂芳为门店营业员，在门店做销售工作，重点销售重点单品。（因门店之前促销黄长菊转营业员重点抓保健品销售）
4. 建议李桂芳工资发放方案如下：基本工资和福利跟普通员工一致，奖金每月扣除1000元发放给其他成药员工、与黄长菊奖金一致，如遇奖金基数上调相应做调整。
妥否，请领导批示！
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