
浆洗店11月措施完成情况及2014-12月计划

一、任务分解

	门店
	11月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	浆洗店
	57.64万
	44.93万
	77.9%
	8.21万
	3.82万
	46.5%


二、措施：

1、整体完成情况不是很好，通过淘汰品种的丰富增加，争取在12月份完成比率在80%及以上
2、中药销售增长不明显，略有下降，争取本月旺季销售完成比率有所提高，给店员强调中药的销售任务，时刻提醒大家中药也是有奖励的，提高销售积极性
三、2014年12月任务

	门店
	12月销售任务
	中药任务
	集团任务

	浆洗店
	59万
	9.77万
	11.5万


四：12月措施：

1、继续抓住冬季天胶销售旺季，提升天胶销售，努力完成销售任务                       

    2、冬季滋补品种促销活动落实执行，如大枣活动，当归黄芪活动，让中药销售上量，争取中药增长奖
    3、目录外品种的上报进货，留住部分老顾客，减少流失                          

                                         浆洗店：周思


