            太极大药房 光华1 片区  群和街  店活动总结表

【活动门店】青羊区群和路店
【门店ID、门店类型】门店ID：577，门店类型：C类
【活动时间】2014年12月24日-12月28日
【销售数据】

活动期间对比11月26-12月20日销售
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	11472.09
	194
	4091.77
	35.67%
	   59.13

	11月26-12月20日日均销售*天数
	8400.00
	180
	2905.66
	34.61%
	46.85

	增长比
	36.57%
	7.78%
	  40.82%
	1.06%
	26.21%


活动期间同比去年（2013年12月25-26日门店广场活动，活动销售9408.00元）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	11472.09
	194
	4091.77
	35.67%
	59.13

	去年同期
	14125.00
	209
	  4142.84 
	29.33%
	   67.58

	增长比
	-18.78%
	   -7.18%
	-1.23%
	6.34%
	-12.50%


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	0
	3
	1
	0
	19
	5
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	147.00
	96.00
	0
	228.72
	381.00
	0
	0
	0

	上月同期
	0
	49.00
	0
	47.60
	68.00
	0
	0
	0
	0

	增减比
	0
	98.00
	96.00
	-47.60
	160.72
	381.00
	0
	0
	0


【活动优点】
1、藏药销售实现了增长：活动期间实现销售381.00元

2、活动前期对门店人员进行活动内容的培训，达到每个人员都熟悉相关活动内容；

3、实现康美西洋参2瓶的销售。

【活动不足与改进办法】

重点单品：天胶、补肾两大当季畅销补益类品种未实现成功销售；

 后期工作：加大人员销售技巧的学习及该品种的重点学习（熟记说明书、适宜人群等）、联合推荐，门店员工之间多交流,做好当季畅销品的销售实现；

未抓好保健食品等品种的大促销政策，活动期间销售1330.30元，未实现销售突破；

后期工作：熟悉各保健品的适宜人群、主要保健功能，做好保健品与各类病症用药的联合销售学习。
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