         太极大药房   城中   片区    旗舰店  店活动总结表

【活动门店】旗舰店
【门店ID、门店类型】307
【销售、毛利目标】：日均销售任务：85000元，日均毛利任务额：28900元
【活动时间】11月1日-11月2日
【销售数据】

活动期间对比活动前2天 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	178474
	1293
	61587
	34.5%
	138

	活动前2天
	93495
	882
	31833
	34%
	106

	增长比
	84979
	411
	29754
	0.5%
	32


活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	去年同期间
	140827
	1264
	43815
	31.1%
	111

	活动旗舰
	178474
	1293
	61587
	34.5%
	138

	增长比
	37647
	29
	17772
	3.6
	27


【DM单发放情况】

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品（菊花和榨菜）发放数量

	活动期间
	1000
	1000
	1%
	9


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	18
	10
	4
	4
	57
	58
	0
	16
	25

	活动期间

销售金额
	8902
	490
	384
	384
	618
	3104
	0
	226.4
	1392

	活动前2天销售金额
	600
	312
	288
	713
	312
	1831
	0
	0
	348

	增减比
	8302
	178
	96
	168
	306
	1273
	0
	226
	1044
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【活动优点】

1、店外活动氛围布置较好，但店内活动氛围较好
2、活动形式较新颖，活动以送券为主，对活动期间毛利无影响

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	各类物资准时到达门店
	

	2、宣传物资方面
	DM单到店时间较较晚
	提前报送活动计划

	
	
	

	3、活动策略方面
	
	

	4、促销活动内容方面
	部分顾客对送电话费表示，使用太复杂
	合理安排人员，把有销售经验的放在合适的岗位

	5、活动前期培训情况
	通过交接班会议把活动内容未准确传达给每位同事，为做好店内人员相关产品的销售培训
	个组小组长为发挥好作用

	6、其它意见或建议
	
	


