双楠店会员销售分析

一、10月会员销售分析

	
	总销售
	会员销售
	总交易笔数
	会员交易笔数
	总毛利率
	会员毛利率

	14年10月
	62552
	22829
	1050
	365
	36.49%
	31.91%


   10月总销售62552，会员销售22829，占比36.49%；总交易笔数1050，会员交易笔数365，占比34.76%。

门店会员情况分析

  我店现在共有会员2630名，近一年进店消费会员1407名，14年1-10月会员共消费252682，占总销售35.51%。

三、提升会员销售

积极发展新会员，分配任务到每天，会员日办理4个新会员，非会员日办理2个新会员。

利用会员积分兑换、冬季养生、会员健康讲座、年末促销活动等联系拜访老会员，特别是近1年未到店消费会员及重点会员，促使更多的老会员到店销费。

四、会员销售目标

我店12月会员销售占比目标45%，希望通过以上方法顺利达成销售目标。
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