            太极大药房  温江  片区  温江  店活动总结表

【活动门店】温江店
【门店ID、门店类型】329，B类
【销售、毛利目标】7862.9/天，2850.4 /天
【活动时间】11.22-11.23
【销售数据】

活动期间对比活动前2014年10月26日~11月18日
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	6167.23
	81.5
	2011
	32.6%
	75.6

	活动前
	4914.33
	73.3
	1781.5
	36.25%
	67

	增长比
	25.5%
	11.2%
	12.8%
	-3.65%
	12.8%


活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	12334.46
	163
	4022
	32.6%
	75.6

	去年同期
	8981.76
	145
	3031.76
	33.8%
	61.9

	增长比
	37.3%
	12.4%
	32.6%
	-1.2%
	22%


【DM单发放情况】

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品（xx）发放数量

	活动期间
	600
	600
	8%
	50


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	1
	7
	0
	6
	7
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	569.05
	343
	0
	427.8
	74.8
	0
	0
	0
	0

	活动前销售金额
	244.7
	150.7
	35.6
	150
	16
	69.6
	0
	0
	36

	增减比
	16.2%
	13.8%
	-100%
	42.6
	133%
	-100%
	0
	0
	%


【活动单品销售情况】

	
	四季感冒片
	妇炎康片
	沉香化气片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	血塞通分散片
	蚕蛾公补片
	和田四星大枣
	三七头
	


	活动期间

销售数量
	4
	0
	9
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	50.4
	0
	154
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动前销售金额
	50.4
	76.8
	328.15
	143
	79.2
	290
	0
	0
	

	增减比
	110%
	-100%
	464%
	-100%
	-100
	-100%
	0
	0
	


【中医免费义诊情况】

	
	义诊医生
	义诊时间
	义诊人数
	义诊开方数
	销售金额
	毛利率
	义诊费用

	
	
	
	
	
	
	
	


【活动优点】

1、满58砸金蛋，提高了顾客的客单价
2、活动中每个人基本都做到了一句话提醒顾客
3、货架插卡、气球、海报、语音播报渲染了活动气氛
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	物资到货较晚，影响前期宣传
	希望早点配送到店

	2、宣传物资方面
	1、
	

	
	2、
	

	3、活动策略方面
	有些新品无法识别
	做好活动策略

	4、促销活动内容方面
	
	

	5、活动前期培训情况
	
	

	6、其它意见或建议
	
	


                                                                    温江店店喻茂连
                                                               2014.11.25
