周年庆（2014.1.11-13.）中药促销活动方案

一、贵细品种限时折扣
1、燕窝（ID:8621）享7.5折优惠；（新品铺货）
2、贵细品种（虫草除外）享9.0折起优惠。

二、西洋参片（绵阳）买赠活动

    绵阳精致饮片连续提价后的销量有所下降。公司又新引进西洋参品种，为促进销量，消化库存，避免滞销，本次针对提价前进货的西洋参开展促销活动。各片区根据自身实际销售情况，可提前调货至销售能力强的门店，在活动期间大力促销，减少库存占比。
1、西洋参片50g、100g听装系列，买一送一。
2、备注：A、购买100g听装赠品不够的情况下，优先赠送50g听装一瓶。

B、购买50g听装赠品不够的情况下，向业务部中药组申请折扣。

（王晓燕 电话：69393285、13881911373）
三、太极牌精致袋装（绵阳）买赠活动

1、活动内容：购买太极牌精制中药满28元送一小袋枸杞（5g）或一小袋菊花（5g）；购买太极牌精制中药满128元，送价值21元枸杞子一听，多买多送。
2、参与门店：旗舰店、光华店、光华村店、浆洗街店、红星店、邛中店、都江堰店、温江店、崇中店、大邑内蒙古一店。
3、备注：A、冬虫夏草系列产品和团购不参与本次活动。

             B、赠品有限，送完即止。
四、中药袋装饮片限时折扣：

1、活动内容：购满58元，享9.0折优惠；

购满108元，享8.8折优惠。
2、参与门店：104家直营门店

五、组合套包特卖：
（一）、1、皓博：大枣+银耳+枸杞子（银耳红枣枸杞汤）
          组方：大枣（ID：127753或127755） 零售价：59.00元

                银耳（ID：22623） 零售价：21.00元

                枸杞子（ID：67436） 零售价：49.90元

          套包价：129.90元

活动价：115.00元（8.8折）

适用人群：中老年及亚健康人群。
促销宣传语：润肺补肾、止咳生津。

2、中山中智：天胶粉+当归粉+黄芪粉+党参粉（阿胶四物汤）
组方：天胶（ID：115733） 零售价：465.00元
                当归破壁饮片（ID：124623） 零售价：70.00元

                党参破壁饮片（ID：124621） 零售价：90.00元

                黄芪破壁饮片（ID：124620） 零售价：68.00元

套包价：693.00元

活动价：648.00元（中智系列8.0折，天胶按营运部通知不参与打折活动）

适用人群：面色萎黄、眩晕、心悸失眠，长期室内办公的人群。
促销宣传语：调和气血、美容养颜。
3、中山中智：丹参粉+三七粉（丹参三七方）
   组方：丹参破壁饮片（ID：124626） 零售价：60.00元/罐

         三七破壁饮片（ID：124619） 零售价：240.00元/罐

   套包价：300.00元

   活动价：240.00元（8.0折）
   适用人群：冠心病、高血压、心绞痛患者。

   促销宣传语：活血通脉、血管的清道夫。
4、康美：西洋参+莲子+冰糖（西洋参莲子汤）
组方：西洋参（ID：128940） 零售价：148元/筒

                莲子（ID：67696） 零售价：24.80元/袋

套包价：172.80元

活动价：152.00元（8.8折）
适用人群：所有人群。
促销宣传语：益气生津止渴、防秋燥。
       5、康美：西洋参+川贝母+雪梨（西洋参川贝雪梨膏）
          组方：西洋参（ID：128940） 零售价：148.00元/筒

                川贝母（ID：107731） 零售价：157.00元/袋

          套包价：305.00元

          活动价：268.00元（8.8折）

          适用人群：阴虚燥咳、久咳不愈患者。

          促销宣传语：益气健脾、润燥止咳。

（二）、套包陈列标准：

1、要求多点陈列，各门店必须陈列在规定位置两个地方以上：

A、中药货架和超市保健品（食品）货架；
B、端头或货架第一层陈列。

2、加爆炸签，爆炸签书写内容：店长推荐、冬季养生特卖、买*送*等

3、中药玻柜上方：小堆头加爆炸签。

4、收银台：促销宣传语爆炸签。

5、花车区域；堆头加爆炸签。

六、单品主推：
赶黄草（ID：108669）买一赠一(向供货商补充赠品,约100份)
    购价值118元的赶黄草（ID：108669）一盒送价值28元的赶黄草（1.6g*5袋）赠品一份。
七、以上活动折扣不得重复享受！
八、网上宣传：由信息部在太极大药房、亿宝网、泰康人寿网、工行网站做宣传。
外销部店外销售。

九、活动考核：

1、本次中药促销买赠折扣活动，要求活动期间中药大类日销售额比上月月均日销售额同比增加20%。

2、凡实现销售金额同比增长20%的门店，按照各门店同比增长毛利额的3%对门店进行奖励。
3、凡未实现销售金额同比增长20%的门店，按照各门店同比下降毛利额的3%对门店进行处罚。
                                                     四川太极大药房业务部中药组

                                                          2013年12月18日

