              脚踏实地

时光飞逝，回首这一年的工作，紧张而又平淡，但就在这一个个紧张平淡的日子里，我一步一个脚印，踏实稳健地走来。我积极认真地做好本职工作的同时负责完成好店内的各项任务。下面是我就一年工作的简要的汇报总结:

1、2013年销售数据

	13年任务
	销售额
	毛利额
	中药销售
	会员

	销售额
	毛利额
	12年实际
	13年预计
	同比增减额
	完成率
	12年实际
	13年预计
	同比增减额
	完成率
	12年实际
	13年预计 
	同比增减额
	会员销售
	会员消费占比

	150万
	49.5万
	87.47万
	214.69万
	127.22万
	143.13%
	26.53万
	64.3万
	37.77万
	129.90%
	13.52万
	30.85万
	17.33万
	40.45万
	18.84%


 2013单品销售情况：天胶销售71.87盒，销售额2.81万，太极钙销售351瓶，销售额1.72万，美美销售2379盒，销售额4.53万。

    2013个人（唐丽）销售情况：总销售38万，天胶销售28盒，销售额1.3万，太极钙销售98瓶，销售额0.48万，美美销售689盒，销售额1.32万。
作为公司的老员工，我觉得应该起到表率作用，应该以高度的主人翁精神默默的奉献着光和热，应该抱着务实认真的工作态度，敬业爱岗，勤勤恳恳做好自己的本职工作。店长不在时，我担当者店上临时负责人，为店长分忧，带领店上员工把销量做好，凡事为店上考虑，活动前期积极宣传，活动期间卖力做好销售，为店上销售尽职尽力。因此，我要把工作做得更好，不断创新，不求做得最好，但求做得更好，在以后工作中，以无缺勤、高效率为目标。

   3.在这一年里，我“追求突出，无论何时何地争做最好”，一直是我的座右铭，在店上，工作表现好的，一直都兢兢业业工作的优秀员工，我把这些员工作为自己的榜样，我不断努力前进，我想优秀最重要的一点是：要有一颗奉献的心，敢于行动，愿意付出，才有收获。所以我一直沿着这个目标不断努力，店上苦的、累的活我都主动去承担，带头去做。

   4.一个人的成功离不开大家的支持与企业的培养。我也一样，在这里让我感觉了这个集体的温暖，我们互相帮助，把我们的店做的更好，销量更高，这个也离不开公司对我们的支持，所以感谢大家和公司对我的栽培，让我成长了很多，也让我学会了很多。
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