	附表三

	金牌店长推荐表

	姓名
	胡建梅
	性别
	女
	出生年月
	1985.11.20

	政治面貌
	团员　
	学历
	高中
	所在门店
	崇州三江店

	主要事迹
	我于2012年11月担任三江店副店长一职。在过去的一年多时间里，通过参加店长培训和业务学习，理论联系实际地开展药店的日常管理工作，认真完成公司下达的各项销售任务。工作中虚心向其他同事请教，总结工作经验，不断提高药店管理能力。在上级领导的关心指导下，在我们三江店全体人员的共同努力下，我店今年的销售额稳中有升，2013年完成总销售额135万，销售笔数较去年增长778笔，客单价48元，增长3.9元，毛利43万。 集团品种共计销售46万，其中天胶销售125盒，销售金额4.8万元，美美销售2884盒，销售金额5.7万元，补肾益寿胶囊销售474瓶，销售金额3.3元，葡萄糖酸钙340瓶，销售金额1.6万元。我店是2008年的老店，营业面积只有42个平方，我店的药品品种加上中药就有2200个之多根本没多余的地方来摆放中药，但是我们也没有放弃中药的销售。我们利用前柜柜台摆放精制袋装（瓶装）中药饮片，在大家的努力下我店在2013年销售了3.5万的中药，在去年的基础上增加2.8万元的销售额。凭借多年的销售经验，2013年我店完成3次广场活动，4次单点活动共计销售13.56万元。

在销售工作中，我认真做好以下几点：

1.加强学习，认真贯彻公司的经营方针，全面提高员工的销售技巧和业务素质。

2.团结同事，加强沟通，充分调动和发挥员工的积极性，增强本店的凝聚力，使之成为一个团结的整体。

3.通过各种渠道了解同行信息，了解顾客购物心理，做到知己知彼，心中有数，有的放矢，使我们的工作更具有针对性，从而避免因此带来的不必要损失。

4.发挥员工的工作热情，用周到而细致的服务去吸引顾客，让顾客满意。

5.加强日常管理，做好防火防盗，无一起安全事故。

    在今后的工作中，我还要继续保持爱岗敬业，不骄不躁的工作作风，加强学习，用更加饱满的工作热情去迎接新的挑战，为公司创造更多的经济效益。



	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	分管片长及营运部意见
	　

	
	

	
	

	
	

	分管领导意见
	　

	
	

	
	

	
	

	公司第一负责人意见
	　

	
	

	
	

	
	

	备注
	　

	
	

	
	


