                   熬胶案例

    1月7日中午12过，我们正要说准备吃饭时，走过来一对中年夫妇，他们正在说着什么。

我便笑着招呼道：“叔叔阿姨，你们好！”

叔叔是个开朗的人，也笑着说：“你好！你们在做饭呀！”

我解释到：“我们这就是熬固元膏，用阿胶胶辅料熬成芝麻核桃糖吃了补气血，益智补脑，提高免疫力.......”

叔叔有走到药柜说：“你们有没有胃康灵”

我知道他是葵花胃康灵胶囊，我答应道：“有”

我便带他们到处方柜，边走边问他的病情。随手拿了一盒葵花胃康灵颗粒给叔叔。我说：“胃溃疡，我建议你四联用药——奥美拉唑+胃康灵+阿莫西林分散片+胶体果胶铋”
叔叔说：“哪个吃那么多药哦！又不是当饭吃。我只要一个胃康灵。你们这咋是冲剂了。”

我：“冲剂起效快些，吸收好些”

叔叔：“好嘛，我刷卡”

我：“你们是自己买的社保，还是占地国家买的哦”

叔叔：“占地买的”

我：“现在我们国家好好哦！生病不关事，国家帮你治！不怕生病医不起了。”

我：“叔叔，你卡上又有3560，你们没咋用哈，其实叔叔你的胃溃疡还很适合吃点阿胶，吃阿胶有助于你胃粘膜的修复，而且你的胃溃疡都那么久了，肯定也贫血，更需要补血。吃阿胶—提高你免疫力，较快病情的好转，还可预防感冒等你跟阿姨都可以吃，我们可以为你量身订制。今天你可以买点阿胶塞，你正好赶上我们熬胶活动要打折，一盒95折，两盒85折，买三盒送一盒，我建议你买三盒送你一盒，就相当于每盒省200元。”叔叔有点犹豫:“我以前查过是有点贫血”“那你就是要吃阿胶补一补，把气血不起来，身体最重要，其他的不要考虑，现在国家政策这么好的，拿钱给你吃，国家请你吃阿胶，把身体补好点多领好多社保哦”我有把叔叔带到何姐熬胶的地方，我：“你看嘛，这就是其他顾客买的让我们给他熬得，熬出来香的很！你给阿姨熬两盒，你就吃阿胶粉，我给你配点调养胃的中药一起，每天早晚一小勺。胃病都要好的快些，睡眠都要香些。现在正是补的最佳季节，今天买还打折，阿胶每年都要涨价，而且是几十，太极天胶，有是阿胶中最好的阿胶，阿胶的色泽，气味等可以辨别阿胶的好劣，太极天胶是选用关中黑馿皮+天山纯天然矿泉水+做原始熬胶工艺熬制而成的，他的技术是其他阿胶胶无法比的，我给你下三盒送你一盒哈！”叔叔笑着说：“你太会做生意了。”终于在我们坚持不懈的努力下达成了销售。

总结：熬胶活动引起顾客的注意，带来了潜在的消费从进店只要9.8的胃康灵胶囊，到买1444.8+110的阿胶和中药的联合销售。是好品质天胶+扑鼻香的熬胶过程和我们的坚持不懈说服了顾客。
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