
光华店12月措施完成情况及1月计划
一：任务分解
	门店
	12月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	光华店
	35.5
	53.85
	151.7%
	11.2
	13.16
	117.5%


二：12月措施执行情况：
1、12月每个会员日在店外熬固元膏，吸引过往顾客，适机介绍服用天胶的好处及各项优惠政策，全力提高天胶的销量。

执行情况：本月每天客流高峰期安排专人在店外进行熬胶并对天胶进行推广宣传，天胶的销售有了较大幅度提升，本月销售天胶77盒，较 11月增长了30盒，增长率64%
2、12月进行两场促销活动，做好活动前期准备及宣传，提高活动期间销售额。

执行情况：本月进行了两场活动，活动前期进行了会员电话通知， 并在重点社区发放DM单，两场活动较同期销售增长约40000元，增长率57.6%
三：2014年1月任务
	门店
	1月销售任务
	中药任务
	集团任务

	光华店
	38.3万
	10.8万
	7万


四：1月措施：
1、 抓住天胶销售旺季，继续坚持每天的店外熬胶宣传活动，全力提高天胶的销售。
2、 1月进行公司周年庆的活动，做好活动宣传，保证销售的增长。

