
西部店12月措施完成情况及1月计划

一、任务分解

	门店
	12月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	西部店
	31.4
	32.4
	103%
	1.5万元
	0.88万元
	
58%


二、12月措施执行
1、12月9-10日门店广场活动，电话通知相应的300名会员，在周围800米小区发放传单800份。两天销售：3.38万元，毛利率：28.7%。
2、12月13日顺利完成年终盘点工作。
3、12月15日在周边菜市场熬胶活动，当日销售阿胶8盒，12月共计销售阿胶47.5盒。
三：2014年1月措施： 
1、 清理缺货品种，增加缺货品种要货，积极进行门店间调拨，保障春节前畅销品种不缺货，货源充足，不影响销售。
2、 增加门店关联陈列，首先将保健品调整陈列位，按照保健功能分类进行陈列，用爆炸花标明如：心脑血管降压降脂、皮肤保健等，配合pop宣传功能。
3、 每天进行1个中药材和1个滞销品种培训，将门店滞销品种每周分配2个品种在人头上，每周保障12个品种动销。
 4、组织开展春节前大型促销活动，争取提升50%销售。

