藏药销售话术 

清肺止咳丸
                顾客进店（如何与顾客达成沟通）

①、咳嗽、支气管炎、哮喘，感冒引起咳嗽，还是支气管炎引起咳嗽均可使用，哮喘表现为发作性咳嗽、胸闷及呼吸困难，不易治愈，严重易致死；
           无明确购买目的                          有明确购买目的  

   （如何对顾客推荐藏药）                    （如何引入推荐藏药）

①、含生物高效活性成分，能迅速清除肺部沉积
的毒素，激活肺泡吞噬细胞，吞噬粉尘致敏物质，减少微血

管渗透；抑制细胞因子生成；抑制炎症细胞迁移和活性，增

加气管平滑肌对激动剂的反应性；通过肺泡的再生作用。增

强肺气体交换能力，减轻呼吸压力；同时修复气管粘膜，恢

复气管正常结构，解除气管痉挛，藏药清肺止咳丸达到治疗哮喘祛除病根的

功效。

②、清肺止咳丸对呼吸系统疾病治愈率高达80%以上，有效率
高达96.80%，大多数病人服用三天即有明显好转，服用一个

疗程（一个疗程为一个月），消除浓痰、咯血，两个疗程以

后逐渐消除哮喘、肺气肿。治愈后药物可激活支气管的粘膜

保护屏障，增强粘膜免疫功能。

有购买意向              无购买意向（如何做）   不接受藏药          接受藏药  

（联合用药：藏药+西药）                       （其他搭配）    （如何与药品关联）

①、清肺化痰丸+阿奇霉素
②、清肺化痰丸+茶碱缓释片+切诺
③、清肺化痰丸+万托林气雾剂+头孢克肟

④、清肺化痰丸+顺尔宁++舒利迭
⑤、清肺化痰丸+美普清
等等

无购买意向、不接受藏药的：
给顾客一张藏药DM单，给顾客讲解藏药的历史悠久，请他回家详细了解藏药

