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2014年周年庆活动通报表扬与批评
    为了迎接我公司13周年华诞，再创销售高峰，由营运部策划，公司所有家店参与，于2014年1月12日-17日开展了“太极大药房13周年庆活动”大型促销活动。在公司各部门和门店的共同努力下，完成本次促销活动任务，现将活动结果通报如下：
一、总体销售数据：
1、活动期间1月12日-17日全公司共计销售324万，日均销量54万，超出活动前6天日均销量13万。旗舰店1月11日-15日周年庆活动，完成销售43.5万元；平均客单价由之前的59.93元上升到71.98元，增长12元，总销售日均增长为34.36%。
2、各项增长突出的门店：（各门店完成情况见附表）
日均销售增长比例超过100%的门店：都江堰店，新都三河场店，邛崃洪川小区店，邛崃汇源店，大邑新场店，新泰西路店，新津外西街店
周年活动门店共销售天胶447盒，其中旗舰店、送仙桥店、华油路店、民丰西路店、土龙路店、怀远店、双林店，7家门店天胶销售超过15盒。
二、考核达标情况
本次活动以12月门店销量为依据，将门店分为16组进行考核，对比1月6日至11日门店销售，有67家店达到要求增长比例。
有25家门店日均毛利率低于12月平均毛利率3%，不能参与评奖，失去得奖机会。
根据考核方案的评奖条件：
1、毛利率不低于12月平均毛利率3%；
2、门店日均销售增长比例达到各组要求增长比例；
★光荣榜
奖励门店：活动期间，满足以上考核条件，每组按销售增长比例排名，对各组排名第一的门店，各奖励现金600元，共奖励9600元。
财务于1月24日已将奖励打款至店长卡上。
	门店ID
	门店
	要求增长标准
	实际日均增长比例
	分组

	307
	旗舰店
	15%
	26.28%
	1

	343
	光华店
	15%
	48.16%
	2

	311
	西部店
	20%
	23.33%
	3

	582
	十二桥店
	30%
	56.55%
	4

	351
	都江堰店
	30%
	129.95%
	5

	387
	新乐中街店
	20%
	58.59%
	6

	367
	金带街店
	25%
	35.55%
	7

	518
	三河场店
	30%
	230.10%
	8

	391
	金丝街店
	20%
	50.62%
	9

	702
	一环路南一段
	25%
	77.27%
	10

	591
	邛崃长安大道
	30%
	78.76%
	11

	573
	双流锦华店
	30%
	50.58%
	12

	720
	大邑新场店
	30%
	100.17%
	13

	546
	楠丰路店
	30%
	85.69%
	14

	597
	新泰西路店
	30%
	129.70%
	15

	371
	新津兴义店
	30%
	82.64%
	16


恭喜得奖的门店，在新年第一次大型促销活动中取得良好的成绩。希望各门店不要气馁，加油努力！在进行促销活动时，认真做好宣传销售工作，在保证毛利率水平的前提下，完成销售目标，争取下次也能得奖励。
★罚款门店：对活动日均增长低于5%的门店进行处罚，每店罚款200元，共罚款800元。罚款于1月28日前交营运部。
	门店ID
	门店
	要求增长标准
	实际日均增长比例
	分组

	337
	浆洗街店
	15%
	-11.93%
	2

	737
	大源北街店
	30%
	3.66%
	11

	399
	天久北巷店
	30%
	-2.94%
	14

	718
	龙泉东街店
	30%
	-7.78%
	14


对以上门店通报批评，希望在以后的促销活动中，更要加倍努力，店长带动全体员工，做好促销活动的每一个环节，以进步为荣，以倒退为耻，争取也能拿到小组第一，让辛勤的付出得到回报！
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