崇州片区8月会议格式
一：14家扭亏门店具体措施完成情况：

	门店名称
	扭亏月均金额
	实际上月月均
	增量措施
	完成情况
	完成人

	金带街　
	扭亏平衡点：9.1万

	　7月实际8.9257日均2975　差额：0.1743  每天差距58.1元
	　1：销量分人头，任务9.1人均：1.82。上月完成情况见后
	　刘成俊：销量：1.2668  张琦：1.4627  唐琼芳：1.834 任禹熹：2.6651  促销：1.7216
	　 刘成俊

	
	
	
	　2：应季节品种备货
	　增加品种36个，增加销量186元
	　张琦

	
	
	
	　3：收银台一句话服务
	　监督必须落实，7月收银台品种销售：780元
	　刘成俊

	
	
	
	　4：注意细节陈列
	　具体陈列得到改善
	　整店人员

	
	
	
	　
	　
	　


星期五 活动：通知100人，发券：37张    回收：19张  消费：689元
	门店名称
	扭亏月均金额
	实际上月月均
	增量措施
	完成情况
	完成人

	羊马店　
	7.2万
	　7月实际4.1892日均1.356　差额：3.0108  每天差距1003.6元
	1：实习生培训
	　已经按照新员工守则学习完，但专业知识欠缺。每周根据系统定学习任务并考核
	　陈杨

	
	
	
	　2：应季节品种备货
	　增加品种17个，增加销量263元
	　陈杨

	
	
	
	　3：收银台一句话服务
	　监督必须落实，7月收银台品种销售：346元
	　整店人员

	
	
	
	　4：抓住逢场
	　7月双号逢场共销售：2.2621。单号：1.9271  增加3350
	　整店人员

	
	
	
	　
	　
	　


星期五 活动：通知105人，发券：57张   消费：1347.5元

二：片区排名
	片区排名序号
	门店名称
	实际销售
	同期销售
	增减额

	　1
	　崇州中心店
	　178338.11
	　170280.2
	　8057.91

	　2
	　怀远店
	　127214.28
	　127565.4
	　-351.12

	　4
	　三江店
	83578.81
	　116348.1
	　-32771.29

	　5
	　羊马店
	　41892.75
	　45583.31
	　-3690.56

	　3
	　金带街
	　89257.18
	　105263.55
	-16006.37

	　6
	　九龙店
	　25367.63
	　21589.12
	　3778.51


三：片区完成情况
	片区名称
	7月计划销售
	7月实际销售
	任务完成率
	7月毛利率
	同期销售
	增减额

	　崇州片区
	　71.47
	　545646.76
	　76.34%
	　156492.64
	586629.68
	　-40982


分析：1：片区7月同比上月销量下降：-4.0982万。降幅：26.18%      笔数片区下降：-1101笔（连续暴雨对乡镇销量影响很大）
2：其中三江店下降-3.2771万  （上月做了广场活动增加销量1.5万）暴雨导致店左边的主通道大桥断裂，人流量急剧下降

四：门店8月增量措施（写不超过三点）：

1:做好广场活动和狂欢节活动：8.3号4号怀远店已经做了广场活动两天销量（1.5820+1.335=2.9170）上月月均4240元 增幅：171.99% 

8.10 11号崇州中心店狂欢节活动预计两天销售合计2万以上

2：根据上月人流量较少：每家店增加增值服务宣传力度：免费测血压，领取医药导报的海波必须张贴出去

3：增加销售人员积极性：每周每个店销量排行，单周完成率100%以上门店奖励50元。连续2周未完成60%以上门店罚款50元

每月销量片区人员排名。对片区销量排名第一的人员奖励：50元

五：门店需解决的问题：

