高新片区8月份会议内容
1． 高新片区新园店扭亏门店措施；

1、 任务分解到人头

2、 收银台一句话服务

3、 广场活动，拉动人气，提高销售

新园店7月份总销售68933.9元，毛利22187.24元，毛利率32.19%，客流量1517笔，客单价每笔45.44元，同比6月份总销售增长率7.47%，毛利增长9.9%，客流量比6月增加了232个，客单价有所下降。新园店7月份会员销售11493.69元，占总销售的16.7%，同比6月份的24.5%下降了7.8%。

新园店7月份天胶销售0盒，补肾销售3盒，美美销售0盒太极钙销售21盒熊胆销售41盒睡好销售9盒。

二．片区排名
	片区排名序号
	门店名称
	实际7月销售（万元）
	同比6月销售（万元）
	增减额（万元）

	1
	府城大道
	16.71
	14.5
	2.21

	2
	新园大道
	6.89
	6.41
	0.48

	3
	新乐中街
	12.45
	12.09
	0.36

	4
	大源北街
	5.72
	6.05
	-0.33

	5
	天久北巷
	4.68
	5.32
	-0.64


三、片区完成情况
	名称
	7月销售计划
	7月实际销售
	任务完成率
	7月毛利率
	6月销售
	增减额

	高新片
	48.75万
	46.45万
	95.28%
	30.48%
	41.98万
	4.47万


四、门店8月份增量措施；

1.收银台一句话营销，增加当季品种的销售

2．抓好夏季减肥瘦身时期及自然之宝左旋肉碱系列买赠活动，提高保健品的销售，增加毛利。

五．需要解决的问题

1.新园店玻璃柜占门店空间很大，影响门店形象及销售，我们多次联系装修组都没有解决，希望公司帮忙解决。

2，府城店是我们片区的盈利门店，随着药房对面人和春天小区的陆续入住，到时人流将会增加，也会增加对胰岛素等品种的需求，为丰富品种，门店希望可以配置冰柜一台用于储存胰岛素等特殊品种。
