太极大药房旗舰店中药贵细团促方案

据统计，旗舰店进店85%以上的顾客均在成药超市完成接待工作，仅靠中药贵细人员进行贵细产品销售，力量较为薄弱。鉴于A类产品团促的成功经验，为抓住年底贵细的销售契机，扩宽贵细消费群体的接待面，现拟定以下团促方案：

1、 虫草、燕窝、山参（包含直杠鹿茸）：凡由店内促销人员接待的顾客，并协助贵细销售人员成功交易1000元以上的，可享受成交金额1%的销售奖励：

2、 贵细柜其他产品（含配方柜的天麻）：由店内促销员接待顾客后，协助贵细销售人员成功销售金额达到200元以上的，可享受成交金额2%的销售奖励：

3、 药酒：由店内促销员接待顾客后，直接或在营业员的协助下销售成功的，可享受成交金额5%的销售奖励。

4、 实施细则：

1、 贵细当班员工负责对符合享受此奖励的情况进行鉴别。符合奖励情况的人员应在顾客离柜后，保留由当班营业员签字确认的收银条。当班营业员应即时做好登记（见附表）。柜组长每月30日以前将奖励明细上报，核准后进行奖励发放。

2、 此奖励方案仅适用于非药房营业员。贵细柜销售人员应实事求是的进行奖励登记，绝不允许出现随意造发奖励的情况。

3、 此奖励方案适用于非药房营业员，在接待顾客的过程中推荐顾客购买贵细品种的情况，不适用于贵细销售人员已在接待或是已在贵细柜台了解产品情况的顾客。

4、 绝不允许出现工作人员争抢顾客的情况发生，一旦查实，立即开除。

5、 在执行过程中，如有变更的，以通知为准。

	日期
	交易号
	成交金额
	购买品种
	交易时活动
	销售员
	推荐员
	享受政策
	销售奖励

	2008-11-17
	10120005
	2500
	虫草
	9.5折
	邹春梅
	张**
	1%
	25

	2008-11-17
	10310000
	1250
	药酒
	无
	刑丽
	李**
	5%
	62.5
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