
光华店8月措施完成情况及9月计划
一：任务分解
	门店
	8月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	光华店
	35.5
	38.8
	109%
	11.2
	8.1
	72.3%


二：8月措施执行情况：
1、 8月上旬公司策划了一场大型会员回馈活动，做好活动前期各项宣传工作（派发宣传单、重点会员电话回访、店内活动气氛营造等），努力提升活动效应。

执行情况：本次活动短信平台发送很成功，在接待顾客过程中，很多顾客都说收到了我们的短信就来买药了。电话回访时，80%的顾客说已经收到我们的活动短信；活动海报尺寸大，活动内容一目了然，过往顾客经常驻足观看。本次还制作了活动吊旗，内容醒目，比单纯的POP宣传更有气氛；另外活动内容较吸引顾客，低折扣还有礼品送，非常优惠，顾客比较满意；由于各方面宣传做得到位，此次活动销售增长较多，活动期间销售增长39178元，增幅156%
2、 继续联系团购客户， 争取更多的团购大单。

执行情况：本月通过大家的努力，达成一笔团购销售，金额4200元。

三：2013年9月任务
	门店
	9月销售任务
	中药任务
	集团任务

	光华店
	35.5万
	11.2万
	6.4万


四：9月措施：

1、  9月策划一场促销活动，做好活动前期各项宣传工作（派发宣传单、重点会员电话回访、店内活动气氛营造等），努力提升活动效应。

2、 做好本月保健品系列的促销活动，督促店员熟悉各类保健品的功能，在销售成药的同时做好搭配销售保健品的工作，努力提高保健品系列的销售份额。

