 大邑围城北路  店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间：  2013年8月21日-2013年8月25日                     

活动主题：满就省                     

主要活动内容：1：购58元省5元，购98省10元，购158省20元，（会员部参加积分，特例商品，特价商品不参加）
2：中药袋装，医疗器械8.8折

3：千林，自然之宝，大保健品8.5折
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年7月21日~25日与2013年8月21日~8月25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	83
	106.79
	8864.2
	1871.42
	20.64%
	31.45%

	上月同期数据
	93
	67.52 
	6279.58
	1335.45
	21.35% 
	50.95%

	对比结果（%）
	-89.25%
	 158.16*100%
	2584.62*100% 
	553.97*100% 
	-0.71% 
	-19.5*100%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	83
	106.79
	8864.2 
	1871.42 
	20.64% 
	31.45%

	上月同期数据
	80
	 56.09
	4487.65
	941.38
	20.898% 
	53.29%

	对比结果（%）
	103.75*100%
	190.39 *100%
	4376.55*100% 
	930.04*100% 
	-0.258% 
	-21.84*100%


3、 活动期间新增会员        1 人
2、 总结
（1） 活动的亮点
1.这次活动对非会员及会员的优惠都很大，很多顾客都能满意的购药

2.对于长期服用保健品的顾客和慢性病顾客比较实惠
3.进店所有人都可以享受免费测量血压，血糖测量只收成本，通过这次活动，我们店将长期这样为顾客测量

（二）活动期销售提升25%以上的门店，达到预期效果，虽然毛利率有所下降，是因为满省的原因，会员销售下降时因为买上58元的顾客都没有用会员卡，进店的顾客比较以往少了，所以交易笔数也下降，但客单价上升了，在以后的销售中多联合销售。
（三）活动期间由于天气炎热，门店客流量较少，流动人口也比较少
