美美销售经验分享及典型案例推广
一位中年男人漫步走入店内，店里员工很热情的接待他，询问需要点什么？他回答店员我自己看一下。一会儿停下来看看这个货架的药品，一会儿又抬起头好像在考虑什么。我店另一员工细心的看到他很是留意妇科类和补气血类的产品。于是很热情的走近他身边打招呼：“您好，请问有什么能帮你的？”那位顾客笑着回答员工，我想给我家里那位买点女性方面的产品。她平时睡眠不是很好，皮肤也不好。看着你们店里那么多品种都不知道选择哪个了，你能给我介绍一个吗？店员听到顾客那么信任他，肯定也不能让顾客失望。于是就把店里的美美给顾客看，对顾客讲解道这个是中国第一个口服美容植物药是以内养外的，专门针对女性的产品。刚开始顾客还是有点疑虑，回答说我还没有听过你们的这个产品，会不会没有效果哟，未必比他们说的那个阿胶还好啊。店员见顾客这样说，就更细心的给顾客讲我们美美的成分。说这个成分里有当归、黄芪能养血活血；补益气血。桃仁、红花能活血祛瘀，养肤润燥；五味子还能帮助睡眠，这样气血好了睡眠好了皮肤自然而然的就好起来了。顾客听到这么专业的讲解当时就够买了一个疗程，现在已经在本店购买了第二个疗程了。在销售美美的过程中最主要是要熟悉每个成分的功效，在给顾客推荐的时候好针对性的，这样说服力要强一些。

