                  七月实习报告

带着一份希翼和一份茫然来到了成都太极大药房。,开始了我的实习生涯.从此,我的身份将从一个学生变为了一个营业员。生活环境将从学校转为社会,对于这样的转变开始是有些不适应，但是这是成长的必修课程 。在太极接受社会给我们上的第一堂课。虽然有很多不如意，不顺心，但是这就是社会就是现实。才出生社会真的很不容易，吃穿住行样样都得花钱。社会完全没有想象中的那么美好。很多事情都不尽人意。往往理想很丰满现实却很骨感。
才来成都接受的培训对于到店里真的有很大的帮助。我被分到一个偏远的小镇，这里除了店长其余全是新人，还好之前培训了一些东西，要不然很多东西都不知道。我去那不一会儿就和同事们打成了一片。他们人都很好，热情善良。
来到店里我努力的学习东西，希望在最短的时间学会，当店里忙时能帮上他们的忙。然而有些问题对于我们几个新人实在是棘手，每次都得麻烦片区经理帮忙解决。我们也在其中学到了很多。对于药店里的一切都必需遵循GSP。药店GSP的日常工作虽然在学校都学过，但是才来的时候还是有些懵懂。不过后来慢慢的在摸索。
关于销售，是当你很了解这个产品的时候你会很有自信的把他推销出去，对于我亲身尝试过的产品就更有自信了。所以就卖了一笔对于目前的我来说的大单子——阿胶。当然对方也是位爽快的款姐。不过我还是有很多专业知识不太熟悉，但是公司的一些培训丰富了我们的知识面。让我们对于疾病跟相应的处方配伍有了更清晰的认识。能够在保证在给病人对症拿药的同时提高销量。
总而言之就是，用脑做事，用心做人，因为用脑做事才是科学的，用心做人才是道德的。在别人眼里，做销售工作的人都是能说会道，只管把产品卖出去，而不管顾客感受的。但是，我想说如前所述的话，那么这样的销售可以说是一次新买卖。我们要的是永久长远的客户关系，我们要的是想方设法接待回头客，这就要靠智商和情商的珠联璧合了。总之，成功隐藏在点滴之中，有待我们用脑去发掘。
