
光华店7月措施完成情况及8月计划
一：任务分解
	门店
	7月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	光华店
	35.5
	32.3
	91%
	11.2
	6.9
	61.6%


二：7月措施执行情况：
1、 发动店员对周边单位及身边亲朋好友联系团购意向，采用谁销售谁受益原则，调动员工积极性，努力寻找团购客源。

执行情况：7月发动员工在周边单位联系团购，经过大家不懈努力，达成了一笔团购销售，金额9700元。
2、 做好重点品种的培训及销售工作。

执行情况：坚持培训重点品种卖点、销售技巧等知识， 定期公布各品种完成情况，督促销售人员重视重点品种的销售，时时关注销售情况，7月重点品种均超额完成任务。
三：2013年8月任务
	门店
	8月销售任务
	中药任务
	集团任务

	光华店
	35.5万
	11.2万
	6.4万


四：8月措施：

1、  8月上旬公司策划了一场大型会员回馈活动，做好活动前期各项宣传工作（派发宣传单、重点会员电话回访、店内活动气氛营造等），努力提升活动效应。

2、 继续联系团购客户， 争取更多的团购大单。

