
2013年温江店8月工作总结和9月工作计划
第一部分工作总结
一：门店任务完成情况：（单位：万） 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	7.26-8.25
	17.5
	15.5197
	1.33
	1.239
	4
	4.0987
	58
	36.8%

	6.26-7.25
	17.5
	12.1374
	1.33
	0.8847
	4
	2.6184
	43
	37.3%

	同比
	
	27.8%%
	
	40%
	
	56.5%
	
	


2、大类分析： 
	
	药品
	保健品
	医疗器械
	中药材

	7
	78666
	20954
	8503
	8847

	8
	102675
	26848
	6862
	12390

	对比结果
	30.5%
	28.1%
	-19.2%
	40%


二：措施执行落实情况：
1、
	
	T类
	ABC
	大保健

	7月
	25601
	15841
	18411

	8月
	39305
	13123
	23521

	增长率
	53.5%
	-17.1%
	27.7%


2、狂欢节活动销售同期增长133%，笔数增长较少33.7%。
3、单店活动销售同期增长67.8%，笔数增长47.2%，从两场活动来看，笔数增长过少，以后加强活动执行力度，如电话通知会员、传单发放等等。
第二部分9月工作计划
一、门店计划指标： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	温江店9月
	17.5
	
	1.33
	
	4
	
	
	%


二、门店增量措施（1----3点）：
1、 中医大杏子行活动（8.31-9.1），中药全场88折。周六喻，周日大陈负责。
2、 单店活动（9.21-9.22）主要由喻陈负责活动策划，梅负责pop书写，英负责活动氛围打造。

三、需解决的问题：
温江店——喻茂连
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