太极大药房大邑片区沙渠店广场活动方案
一、预计活动时间：8月13日

二、活动内容：

（一）主线活动：活动1天，取消会员日，全场9折优惠，（特例品和买1送1品种除外）

  （二）支线活动：1、免费检测（骨密度√、微量无素√、血糖√ .血压√、其他）
2邀请3个厂家（太极绵阳制药、千林、桐君阁厂家）√  

3 特价品种宣传：公司现执行会员特价宣传（60个以上）。

4天胶买一送辅料包，或买三盒送一盒

5、补肾益寿买3瓶送1小瓶；太极钙买一送一；；复方熊胆薄荷含片买二送一；一、 活动内容:

1.全场9折，特价和买赠活动品种除外。
2.千林品种买一送一（送同等金额或低于卖品金额的千林卖品）

3.山东朱氏堂系列膏药买一送一.复方熊胆含片买二送一...睡好片买二送一，天胶买三送一..补肾益寿胶囊买三送一

4.阿胶枣抢购价10元一袋，50元一提。（一提4斤，一袋20颗）

5.品种特价宣传：公司特价品江中健胃消食片，哈药阿莫西林胶囊，马应龙麝香痔疮膏，吗丁啉，京都念慈庵，北京0号，地奥心血康，拜阿司匹林，速效救心丸，感康，三九胃泰颗粒.三九感冒颗粒.吗丁啉等（该类品种对该地居民吸引了会比较大）

6.顾客凭领盐卷活动当日免费领取盐一袋。预计2件120袋

7.1.全场购物满48元送洗洁精1瓶（特价不参与）
 2.全场购物满78元送18包手一条（特价不参与）
 3.全场购物满128元送金龙油一瓶（特价不参与）
8.绵阳厂家品种买三送一（由厂家提供）（特价不参与）
三、销售情况：

本店原日均销售1000元/天，预计活动期间销售2500 元/天

四，费用预算

1. 买赠品需要400元。

2. 希望公司可以支持一些千林和汤臣倍健的赠品。

二、 望DM单内容添加社保刷卡，由于乡镇店需提前一周做活动宣传及POP发放，望公司提前将活动POP发放下来，由于本地群众对本公司不太了解，需在加强公司概况宣传，

