          新都片盛夏会员狂欢活动总结

1、盛夏狂欢活动销售数据

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	8月10日
	5462.64
	115
	47.8
	1149.97
	20.98%
	169.8%
	171.8%

	8月11日
	8057.05
	109
	49.9
	1710.73
	21.23%
	297.9%
	157.6%

	活动期间平均值
	6759.9
	112
	60.4
	1430.35
	21.2
	-18.5%
	164.7%


各项单品也都有不错的增长。

这次活动和对单店来说，有不错的增长。但和公司的整体活动还有一定差距。不是很理想。

这次活动我主要，协调片区的人员到店帮忙。第一天一共到三和场帮忙人员六人。第二天到店五人。

。对来帮忙的员工进行了现场培训。让每一位员工对活动都有个彻底的熟悉。

第一天的活动效果不好，第二天自己带员工在次对小区发放宣传单，加大宣传。并让店长在次对店面的重点会员电话通知我们的活动。

自己参与销售，随时鼓励员工，让每一位同事都有饱满的精神参与销售。

对这次活动的不足点就是，门店只有一个厂家，切只做了半天。这是我没有早点为本店争取厂家资源，好多厂家都比其他点提前预约。

9,在我的督促下。每一员工都很努力，基本上达到了到店的目的，在中午顾客少的时候，还对员工进行专业知识培训和活动内容的抽查。

这次活动总体不是很理想，来客数没有达到我们预想的效果，争取我们下次我们在把活动宣传做的更细点，有一个好的销售成绩。

