五津西路店盛夏狂欢活动总结

一、活动时间：  8月10日至8月11日

活动门店：五津西路店

二、总体活动销售数据对比：

1、7月周末销售数据样本

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	备注

	合计
	35051.3
	390
	89.87
	8801.1
	25.1%
	7.20-21广场活动除外

	平均数值
	5841.8
	65
	89.87
	1466.85
	25.1%
	


注：1、查询门店7月份周六、周日销售数据，算平均数值，与盛夏狂欢活动期间销售进行对比。7月周末共8天，按8天销售数据进行合计，并计算平均数值

2、如果有门店进行过广场活动，则广场活动期间销售可除开，以其余6天销售数据进行合计，并计算平均数值。

3、周末销售有团购可除开，但必须另行说明。

2、盛夏狂欢活动销售数据

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	8月10日
	10125.5
	129
	78.49
	2537.8
	25.06%
	73.3%
	98.5%

	8月11日
	11906.36
	134
	88.85
	2783.4
	23.38%
	103.8%
	106.1%

	活动期间平均值
	11015.93
	131.5
	83.77
	2660.6
	24.1%
	88.5%
	102.3%


二、支线活动销售统计

1、买赠单品销售数据：

	品名
	数量
	销售金额
	7月日均销售金额（31天计）
	两天平均销售增长比例

	天胶
	0
	0
	0
	0

	美美
	0
	0
	0
	0

	睡好片
	10
	185
	26.7
	71.1%

	番茄胶囊
	0
	0
	0
	0

	复方熊胆薄荷含片
	9
	95.2
	25.8
	84.4%

	道源堂系列
	4
	119.2
	9.57
	522%

	赶黄草
	3
	354
	30.3
	573%

	左旋肉碱
	0
	0
	0
	

	自然之宝
	0
	0
	0
	


2、活动厂家销售：

	厂家名称
	销售额
	7月日均销售额（31天计）
	两天平均销售额增长比例

	达因药业
	370.2
	30.7
	502.9%

	补肾益寿
	213.9
	20.7
	933%

	惠氏系列
	215
	75.3
	42.7%

	锌钙特厂家
	4181.8
	199.1
	950.1%

	千林
	792
	58.5
	576.9%

	明轩堂
	42.2
	23
	-0.08%


注：门店邀请厂家指各门店自行联系到现场支援的厂家，各门店均有不同，名称请自行修改！

3、中药饮片销售：

	活动日期
	中药销售
	7月份周末中药日均销售
	增长比例

	8月10日
	/
	/
	/

	8月11日
	/
	/
	/

	活动期间平均值
	/
	/
	/


注：1、无中药饮片8.8折或8.5折活动的门店不填。

2、中药饮片销售同样对比7月周末平均销售，有中药饮片促销活动的可除开。

本次活动的前期准备和活动中，片区主要做了一下几个内容：
A、活动前期，对本门店的所有员工进行培训，活动内容，并做好店堂内的活动氛围，要求，安排人员提前把活动内容POP写出来，提前备货。
 b、人员调配，片区总共5家门店，每个门店派1人到店支援，并且到店支援的人员提前进行，活动内容抽查，要求大家熟记活动内容。

C、活动当天，五津西路店所有员工在店内进行销售，其他门店支援的店员则分工明确，如：查血压、销售当季品种、DM单发放等。

片区在这次活动中也有不足（准备不充分，需要改进的地方）：

在这次活动中，邀请千林厂家赞助，一方面是，厂家人员来的较晚，提不起来活动积极性。二是他们产品这次上量不高，以往活动都是买一赠一，这次是88折，由于价格较高，很多顾客都跑单。
五津西路店活动太过于平凡，检测微量元素次数太高，这次邀请厂家也过于单一，没有给他们创造出有利的价值，厂家知名度不高，所以在以后的活动中，我们尽量联系知名度较大的厂家，提高销售。
活动期间，由于我们办理了占到，但是没有预想的那么完美，活动场地被当地卖菜的那些都占用了一大半，城管当时也没有管，所以，我们以后做活动我们还是就在菜市口旁边做，还减少费用。
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