郫县店末尾淘汰考核方案执行第两周的通报
8月1日开始郫县东大街店营业员末尾淘汰考核方案执行以来郫县店的销售及门店各项基础管理工作有了很大的提高。

从销售来看，人员销售的积极性，服务态度，都有了很大的提高，每位员工都很珍惜进店的每个顾客，8月1日到8月14日销售32914.11元，日均销售2351.00元同比7月日均销售1442元，日均增长909.00元，具体数据如下：
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从基础管理工作方面，门店的整体形象有了变化，吊旗的挂法，货位柜台结构及收银台的陈列都做了相应的调整，货架上的货品摆放，卫生都有很好的改善。

通过和店员对这一方案的交谈，自己也感到之前的不足，也感受到了压力，正努力的改变自己，现在门店上也有了较好的工作氛围，每天上班除了做好当班的销售及邮件处理工作外，就是打扫卫生和学习专业知识（各种病症的判别和用药），通过公司制定的方案及温江片郫县店的认真执行，为了郫县店的销售更上一层楼加油努力。

                             温江片：骆大辉

