尊敬的各位领导、同事大家好：

　　我是四川太极大药房大源北街店店长骆磊，首先我很荣幸能被提升为店长，感谢各位领导提供给我再一次展示自我的机会，经过在公司两年的工作和学习，我对本店的经营的模式有了更加深入的了解，也感悟到了很多，在这个大家庭中，领导的帮助，团队的氛围，使我有机会学习并提高自身素质以及综合管理能力。 我担任大源北街店店长时间虽不是很长，但我会尽我自己最大的努力去学习如何管理好一个门店，如何提高门店的销售。

    我们门店是2012年开的门店1到8月的总销售时24.99万，今年的1到7月的总销售是37.10万。去年1到8月份的会员消费是5.1万，会员销售占比是20.5%。今年1到7月的会员销售12.3万，会员销售占比是33.2%.去年1-8月的毛利率35%，今年1-7月的毛利率是33%。今年总体相比去年我们有提高，不仅是总销售在提高门店人员的销售水平跟服务理念也有所提升。当然这不是我一个人的功劳，是领导的用心培养，片长的用心帮助加上我们门店人员的用心学习。这个成绩对于公司来说可能不是很大的效益，也可能还是处于盈亏的状态，但是这个成绩对于我们来说已经是一个很大的激励了。对于以后我会更加努力去管理好门店日常工作，抓好门店销售以及门店员工的培训。我们店上的每一位员工都会尽全力去做好服务，增加销售量。
     公司能够为我提供这个舞台，我会加倍努力工作来报效公司，交上一份优秀的工作成绩单，证明领导的决定是对的，我决不会辜负领导们的信任与期望，我会用我在工作中所学的知识更好的为公司努力工作，也希望各位领导和全体同事一如既往地支持我的工作,我相信,我们这个店会一天更比一天好,一年更比一年强,同时也祝愿我们这个店更加兴旺发达。

　　谢谢！！ 
