温江店活动总结

从销售数据上来看，销售增长133.37%，笔数增长33.7%，单品销售只有六个单品售，邀请了三个厂家（小儿清货保，曹清华各一天，亮甲（两天均参加）），

活动前期的工作有，1.dm的发放，2.活动内容全员进行培训，来帮忙的门店也发了邮件要求学习，3.店堂活动气氛的布置，pop的书写，4.活动时的人员进行了分工安排，5.活动第一天的中午休息时间对上午活动进行了简短的总结，哪些没做好的及时进行了调整.

做的不好的有以下几点：1.活动前期的宣传工作未做到位，主要体现dm单的发放地点的选择，我们选择了药店周边的小区，及街道。街道的发放出现了问题，在药房对面的庆丰街发放，后来才发现dm上没有药房的具体地址，导致顾客误认为庆丰街的太极大药房（加盟的）。2.支线单品的销售任务未进行划分，导致单品，天胶，美美，番茄，补肾均未销售.3.活动前期活动内容进行了培训及抽查，但未进行全体考核，导致两名店员对活动内容有点搅，但是及时再复习活动内容后能熟练介绍活动内容，4本次的中药免费义诊效果很差，

  可以分享的只有一个，店外活动在公司没有音响的情况，可以将店内的小音响放在店外，加上小蜜蜂的数据线接口，用手机放音乐，也可对活动内容进行录音播放，也可单独准备一个u盘放音乐。

                                             骆大辉
