
㈠活动整体情况：两天活动日均销售1.7万，日均增长比列为240%，平均毛利率为21%，高血压套包销售一套，赶黄草销售三盒，道源堂系列销售6盒，重点单品种除了番茄红素其他均有销售，各项套包买赠任务完成，活动增长比列完成。
㈡片长做的工作安排：1.跟街道办沟通活动摆展事宜，经沟通，说明情况取得同意，活动两天无任何部门干扰

2.汇总活动细则，跟门店和店长归纳活动内容，强调口头宣传点，布置安排那些需要些POP,哪些需要些爆炸卡，布置卖场装饰，调动物资和人员，积极备货，安排一起发放DM单并重点会员，美美会员电话通知

3.活动两天提前上班，打扫卫生，陈列外展，规划布局，分工安排，很快进入销售状态
4.活动中根据情况指挥安排，把人气氛围和资源巧妙结合应用，并时刻提醒任务

㈢经验：1.就是积极准备前期工作，排查漏洞，做到天时地利人和，才能取得最大的成功

 ㈣不足之处：1就是可能活动内容较多在实际销售时还是没全面宣传，有遗漏的地方，比如买善存180粒，送空调毯一个等虽然写了爆炸卡但还是忽视宣传了损失了单品销售额，也错失了机会

2.就是因为活动时间上班时间长，到中午下午后员工精神状态还是欠佳，所以下次活动前要提前安排休息调整，准备好迎战，把每个人最大的潜力发挥出来！

