大邑新场镇文昌街店的工作总结 

首先.对我店的任务完成情况做一下通报.我店的全年任务是66万.1到6月销售了29.5万，完成率87.36%，毛利10.19万，从数据看我店的完成情况不够好，但还存在不足的地方需要在以后的工作中努力完成销售，将上半年做的好的与不足的地下方加以阐述：

1、 工作亮点.
1. 我店搞了两场广场活动.平时我们的销售是0.14万.在第一场广场活动销售了1.4万.销售增长比例是934.46%.笔数增长比例393.55%。第2场广场活动销售了1.05万.销售增长比例666.61%，笔数增长比例是433.58%。
2. 效期的销售，效期，滞销品种的搭配销售。在每个月20号左右的每个人认真整理自己货柜的效期和滞销品种并用红色标示标记出来家便于在日常销售时易拿。要求大家必须记住所有效期品种，在销售时遇到这方面的顾客首先考虑效期品种并且做好搭配销售，同时大上班时相互提醒。如是确实不能推的品种自己先在公司品种明细里查询哪个门店好销售在打电话联系其他门店。还有一些难卖的品种大家交班的时候一起研究其卖点，讨论如何销售。从而减少门店员工的经济损失。

3. 员工工作积极，热情，精神饱满，有较强的团队凝胶力及团队协作能力。对于店上的临时安排不抱怨。有丰富的销售经验及较强的自觉能力。

通过上半年的工作我们还存在不足的需完善的                                 
