  崇州片盛夏狂欢活动总结

一、活动时间：8月10日至 8月11日

本片区活动门店只有：崇州中心店

二、总体活动销售数据对比：

1、崇州中心7月周末销售数据样本

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	备注

	合计
	47338.26
	929
	50.956
	10023.32
	21.17%
	

	平均数值
	5917.28
	116.125
	50.956
	1252.915
	21.17%
	


2、崇州中心店盛夏狂欢活动销售数据

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	8月10日
	13792.89
	181
	76.2
	3368.52
	24.42%
	133.09%
	55.86%

	8月11日
	13576.46
	195
	69.62
	3017.43
	22.23%
	129.44%
	67.92%

	活动期间平均值
	13684.675
	188
	72.79
	3192.975
	23.33%
	131.27%
	61.89%


、
3,崇州片区数据：
	
	片区销售
	7月片区日均
	增长率
	7.26-8.11销售
	6.26-7.11销售
	增长率
	8月完成任务进度

	8月10日
	30675
	18287.5
	67.74%
	361521
	271365
	33.22%
	50.56%

	8月11日
	26371
	18287.5
	44.2%
	
	
	
	


二、在本次活动中做的安排和工作
1：活动前对考核增长40%以上进行测算销售金额，大约一万元。活动前对所有店员进行了培训，分工，激励，让每个人知道我们活动两天的销售目标是2万元以上。活动前帮助中心店点物资，和POP书写，现场布置到位，厂家落实，人员调配帮扶落实并抽背了
2：活动中：人员分工好之后，统筹整个团队，巡视卖场还不足或者那点缺人，哪个环节有点点纰漏的。具体当天工作：主要负责店外部分花车销售和用话筒营造气氛、
，

三：活动总结

1、 优点（以后活动可进行复制）：
好的经验分享：活动氛围一定要营造出来，（气球，音乐，话筒这些都是
必不可少的）氛围较好，分工较明确。有空时关注本店销售排行，荣誉意识高。员工积极性高。
2、 不足（准备不充分，需要改进的地方）：

厂家邀请了，只来了一个厂家，下次争取邀请更多
厂家，并提前一定落实好。
因为活动细则发放较完，活动有厂家提供赠品的，没有能很细的划分给他们打电话，回来买这的一类顾客较少

