  新都三河场 店广场活动总结

活动时间：  4月20日至 4 月 21 日

活动内容：打折，买送
主线活动：全场8.8折（特价品除外）、贵细8.5折、免费测血压、血糖、免费吸氧、免费测血液循环、保健品买一送一（千林、自然之宝、佳汇泰）、品牌膏药买一送一
支线活动：绵阳系列买三送一、美美买一送一买七送八、天胶买三送一、曹清华买一送二（膏药）、阿胶枣10元1斤、补肾益寿买三送一、买六送三、
总销售数据：

日平均销售对比（活动当天，和近一月的日均销售和日均笔数对比）

最近一个月（向前倒推30天），日均销售 2126.5  元，日均笔数 47 笔
	活动日期
	销售
	笔数
	
	销售增长比例
	笔数增长比例

	4.20
	6890.85
	91
	
	324%
	193%

	4.21
	9324.15
	88
	
	439%
	187%

	
	
	
	
	
	


分类销售数据

单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	0

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	0
	0

	桂圆
	0
	0

	阿胶贡枣
	2350
	1120

	
	
	


活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	848.9

	惠氏
	156.6

	加劲
	107.3

	曹清华
	823.7

	太太
	1638.4

	气血和
	744


中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	4.20
	634.2
	63.8
	994%
	

	4.21
	482.2
	63.8
	755%
	


活动总结

1、优点：活动打折让利优惠很多，而且是全场打折（特价除外）
不足：传单印发的不够，到活动开始时传单发的所剩无几，发出去的传单感觉回头的很少，宣传没有到位，下次应该提前做好宣传工作，让更多人了解我们的活动，会员方面，打了电话发了短信的回头的会员也很少，平时爱定药的顾客也没有来（打了电话通知），打了电话就来买药的会员很少，说明自己给会员的信任度不够，所以在以后我们店要做好会员的信任度，要培养自己的忠实会员，活动开始的第一天（4.20）号早上，发生了地震，小区的人情绪都比较不稳定，因为地震很多人都没在小区，到外面躲避地震区了，导致两天活动上午十一点以后到下午五点以前几乎没什么人，人流量很少，笔数平均只增长了43笔。活动期间公司没有派专人下来督导，大家都没搞过类似的活动都没有经验，厂家觉得自己公司都没派人下来，积极性也不是很高。总的来说这次活动没有达到预期的效果，也没有完成公司下达的任务，我们会在自身找原因，争取在以后再有类似活动的时候总结这次的教训让销售真正的提高。
费用

	费用明细
	金额
	备注

	广场租金费用
	800.00
	

	人员午餐费
	150.00
	

	
	
	合计：950.00

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


