
光华店6月措施完成情况及7月计划
一：任务分解
	门店
	6月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	光华店
	35.5
	35
	98.6%
	11.2
	7.8
	70%


二：6月措施执行情况：
1、 继续联系团购客户，积极到周边单位及社区联系团购意向

执行情况：本月积极联系了团购老客户，达成了一笔团购，金额2450元，下月会继续跟进其他客户。
2、 积极准备6月广场活动，努力提高销售额。
执行情况：本月广场活动内容根据顾客的消费心理制定，在活动前期门店全体员工对此次活动做了充分宣传，到重点小区挨家挨户发放DM单，小区内张贴活动海报，筛选重点会员安排专人打电话通知活动内容等，现场销售时对每位顾客耐心解说活动内容，尽量提高客单价，两天活动销售6.3万元，增长率186%
三：2013年7月任务
	门店
	7月销售任务
	中药任务
	集团任务

	光华店
	35.5万
	11.2万
	6.4万


四：7月措施：

1、 发动店员对周边单位及身边亲朋好友联系团购意向，采用谁销售谁受益原则，调动员工积极性，努力寻找团购客源。

2、 做好7月促销活动宣传及执行工作，努力提升销售。

