番茄红素在销售中遇到的问题：
1.怎么判断是前列腺顾客?咋个转变到番茄红素的话题上？（主要是番茄红素在销售中的卖点）

2.番茄红素除了20岁以上的人群（男女士）外，还有那些禁忌人群有那些？（比如说糖尿病；心脑血管；肾病；子宫肌瘤；孕妇患者等）

3.番茄红素还有很多人不是很了解咋个推广它呢？

4.番茄红素的价格太贵了，有没有疗程？

5.番茄红素是国食健字这种效果是不是要差些？

6、番茄红素的作用是抗氧化和增加抵抗力，顾客有前列腺为什么需要吃这个?

与其他番茄红素之间的区别，营业员不是特别清楚

番茄红素价格过高了，让顾客不愿一次下手，有没有赠品促销。
