附件3

区国资系统“七一”表彰优秀共产党员

推荐审批表

填报单位：

	姓  名
	张林全　
	性别
	男　
	民 族
	汉　
	二寸
免冠

照片

	出生年月
	1971年11月　
	参加工作时间
	1992年7月　
	

	入党时间
	2003年7月　
	文化程度
	本科　
	

	工作单位及
职  务
	四川太极大药房连锁有限公司  常务副总经理　
	

	单位地址
	成都市建设路52号二楼


	单位电话
	028-69393298　

	个
人

简

历
	　2005年10月以前担任桐君阁大药房连锁公司沙坪坝分公司营业员、店长。

2005年10月至2007年底，担任永川中药材公司经理助理职务。

2008年1月至2009年3月，担任永川中药材公司副经理职务。

2009年3月至2013年3月，担任桐君阁大药房连锁公司北碚分公司经理、支部书记职务。

2013年4月至今，担任四川太极大药房连锁公司常务副总经理职务。



	曾
受

表

彰

情

况
	2010年获得桐君阁股份公司优秀党员称号

2011年获得桐君阁股份公司先进工作者称号

2012年获得太极集团突出贡献奖称号

2013年4月获得太极集团先进共产党员称号　

	主
要

事

迹
	    张林全同志是一位全心全意为零售一线服务的好同志、好党员、好带头人，充分发挥员工积极性和主人翁精神，带领分公司上下实干巧干认真干，积极开拓思路、开展全员品类营销，率管理人员深入一线积极帮扶门店，大幅提升集团品种销售和毛利率，出色完成各项工作。

1、企业凝聚力不断增强：张林全同志2009年上任北碚公司经理，北碚公司亏损近50万（不含新开店），店员士气低落。在其影响带领下，整个公司齐心协力、一团和气，尤其是近两年效益大幅提升，公司呈现蓬勃向上的发展生机。截止2012年11月，实现利润40余万元（不含新开店）。

2、真诚待人，虚心听取建议。张林全同志善于将建议整理融入到实际工作中，让员工真正以主人翁身份参与公司的经营管理，增强了员工归属感和凝聚力。指导员工参加药师考试，带领员工参加连锁公司组织的首届卡拉OK比赛，让员工士气高涨，积极性更高。

3、以身作则，务实、实干、巧干：该同志一如既往保持着极高的工作热情，服务一线，心系一线，深入一线，积极参与每一次促销宣传活动，指导门店丰富品规、多元化经营、强化陈列、加强促销宣传，深挖门店潜力。以实际行动带领员工共同完成销售目标。 

4、药店合理定位，一店一策提升经营效益：张林全同志对北碚分公司门店进行经营定位，根据门店实际情况策划经营思路，差异化经营。确保全年完成总销售3580万元，同比增长29%，任务完成率为102%，综合毛利率达到32%；全年完成集团品种680万元，同比增长46.23%。

5、“美美”营销策划取得成功：张林全同志拓宽经营思路，率先推广“美美”全员营销策划方案，在北碚公司试点取得成功，并向集团内部公司交流经验，让其余兄弟单位“美美”销售成绩斐然。

6、重视政府职能部门沟通，提高桐君阁品牌知名度：张林全同志积极主动与政府职能部门沟通、宣传桐君阁品牌。通过他的努力于2012年成功开通医保定点药房21家，目前北碚公司共有医保定点药房37家，为2013年北碚公司销售打下坚实基础。并与北碚区计生委合作凡持缙云卡顾客均可免费办理桐君阁会员卡，为桐君阁发展新会员寻找了一条新方向

7、张林全同志勇于接受挑战，勇挑重担。2013年4月调动到四川太极大药房以后，抓住了品种和旗舰店两个重点开展工作，快速熟悉情况。在医药零售业普遍停滞的四川市场，使太极大药房1-5月销售保持增长，领跑医药零售行业。

	区属
国有

企业

集团

党委

意见
	负责人签字：                         （盖章）

2013年  月  日

	区国资委党委意见
	（盖章）

2013年  月  日

	备  注
	（请双面打印）


