    大邑新场文昌街       店广场活动总结

1、 活动时间：6月2日至6月2日和6月4日至6月4日
2、 活动内容：

主线活动：主线活动：活动1天，取消会员日，全场9折优惠，不积分（特例品和买1送1品种除外）
支线活动：   

1、 免费项目：吸氧、艾灸体验；测血糖血压，（测微量元素/骨密度）

2、 保健品买一送一（原包装）：千林、佳汇泰，自然之宝 

品牌膏药买一送一（原包装）：朱氏堂膏药、黄石卫材、贵州苗药

火花游戏避孕套系列买一送一（原包装）
3、汤臣倍健系列8.5折

4、清凉解暑冲剂3袋起85折

ID:37050,97872,38127,58880,41077,95043,47830,89118,40744,35100,103185

5、 特价品种宣传：公司现执行会员特价宣传。

6、天胶买一送辅料包或阿胶枣4斤，买三盒送一盒

7、阿胶枣ID121434特价：10元/袋，500克/袋。50元一提（4斤/提）

8、超低价换购 ：凭当天收银条加12元换购原价20元桂圆一袋

9、买125元三诺血糖试纸一盒，送价值258元血糖仪一台

	ID
	品名
	规格
	单位
	厂家
	原价
	活动价
	特价
	备注

	95863
	温灸棒
	大号(可拆型)
	个
	　
	116
	99
	130
	　

	96130
	温灸纯艾条
	(一级黄)
	盒
	长沙市岳麓区
	39.6
	35
	
	　

	97095
	随身灸
	圆形(中号)
	个
	　
	29
	26
	85
	　

	95937
	温灸纯艾条
	112枚一级艾
	盒
	长沙市岳麓区
	65
	59
	
	　


10、补肾益寿买3瓶送1小瓶，太极钙买一送一，美美买一送一，复方熊胆薄荷含片买二送一

11、全场购物满38元送洗衣粉一袋或肥皂一块（100份，预算200元）。

3、 总销售数据：
日平均销售对比（活动当天，和近一月的日均销售和日均笔数对比）

最近一个月（向前倒推30天），日均销售 1360.24  元，日均笔数   26.8 笔
	活动日期
	销售
	笔数
	
	销售增长比例
	笔数增长比例

	2013.6.2
	10427.77
	143
	72.92
	86.95%
	81.25%

	2013.6.4
	4196.33
	74
	56.70
	67.58%
	63.78%

	
	
	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	

	血压计
	1
	423

	制氧机
	0
	

	艾灸
	3
	165.75

	桂圆
	1
	12

	阿胶贡枣
	20千克
	200

	太极钙
	12
	534.1


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	1552.59

	千林
	1914

	莎普爱思
	918

	
	

	
	

	
	


3、 中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	2013.6.2
	1155.97
	44.93
	96.11%
	0

	2013.6.4
	243.71
	44.93
	81.56%
	0


5、 活动总结

1、优点：前期宣传，发放宣传单在周围小区、学校，工厂等地方宣传，耐心给顾客讲解活动优惠活动。我店为三人店，员工利用自己的休息时间发放宣传单。打电话给重点会员，介绍本店活动的各方面信息。膏药的买一送一比较吸引顾客，夏季清凉饮品适合顾客需要。来我店帮忙的人员都是销售能手，把我店当做自己的店来对待，尽自己最大努力。
2、 不足：我店3月30日做过广场活动，在这中间这段时间利民连锁做过活动，6月2日活动当天利民连锁也做广场活动，抵制我们活动，所以我店活动效果没有上次好。因我是第一次组织这样的活动，在公司也是第一次参加广场活动，活动货品准备不是很充足。活动现场气氛不是很活跃，没有人喊话筒。由于公司活动前两天要求减少人员，人员不足够，导致有些促销台人手不够。由于我店地处乡下，在加上天气炎热，赶集的人很早都来了，厂家十点钟来就没有好多人了。配备的小蜜蜂没有很好的利用。测血糖、测血压带来的实际效益很小，未销售血糖仪和血压计，糖尿病及高血压辅助药物或相关保健品都未带动起来。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	肥皂和洗衣粉
	200
	

	参加活动人员午餐补助
	110
	11人

	活动场地费
	100.00
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


