
西部店5月措施完成情况及6月计划

一、任务分解

	门店
	5月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	西部店
	31.4
	32.49
	103%
	1.2万元
	0.8
	67%


二、5月措施执行情况：

1、 继续每周末在西部医药大门口，联系厂家，免费测血糖测血压，宣传会员权益和药房经营特色以及重点集团品种。争取顺利完成天胶，补肾益寿胶囊和美美销售任务。

执行情况：因城管的原因未能顺利的每周在西部大门口做相应的促销活动，联系厂家在店门以及店内连续做了三场活动，同时门店做满50元的抽奖活动。5月天胶销售2631.9元，截止6月底天胶任务考核，完成任务的47%。补肾益寿胶囊完成任务的121%。
2、 加大中药精致袋装和粉剂的宣传，特别是夏季应季中药袋装等，例如菊花，金银花，花茶类等。配合中药组方统一进行宣传和销售。.

执行情况：4月销售中药材0.4048万元，5月销售0.8万元，增长49.4%。
3、 夏季团购。（将去年团购的老顾客电话导出，并联系。看今年的购买欲望）

执行情况：5月完成团购销售4笔，共计销售4.7万元。
三、2013年6月月任务

	门店
	5月月销售任务
	中药任务
	集团任务

	西部店
	31.4
	1.2万元
	8.9万元


四：6月措施：

1、 端午节买赠活动，会员消费满 48元送苦荞茶试用装4小袋、满88送袋装的80g苦荞茶1袋，一次性最多送2袋。尽量降低端午三天假西部医药关门对本店的影响。
2、 继续联系团购顾客，做好夏季防暑降温品的备货工作。争取联系到2~3笔团购顾客。
3、 每周对所有销售人员进行 天胶、美美、太极钙、补肾益寿胶囊、薄荷含片的产品卖点只是学习，要求每个人员熟悉掌握，加强一句话销售。
     4、熬制夏季防暑降温饮片，在店外免费提供给顾客品尝，自制包装花茶等，配合一句话和pop销售。

