华油路店广场活动总结

1、 活动时间： 5 月 26 日至 5 月 27 日

2、 活动内容：

主线活动：全场8.8折，取消会员日，不积分（特例品和买1送1品种除外）
支线活动：A、中医义诊    B、中医推拿     C、免费吸氧  D、艾灸体验

E、免费检测（骨密度、微量无素）

F、邀请  10 个厂家（ 绵阳、补肾、千林、曹清华、锌钙特、加劲、西南药业、                              ） 

G、买一送一（保健品、膏药）千林、佳汇泰、自然之宝、拉斯维康、朱氏堂、贵州苗药
H、进店消费前100名顾客送藿香正气液二支装一盒

J、三诺血糖仪买试纸送血糖仪活动

K、汤臣倍健系列8.5折

M、艾灸套包特价

3、 总销售数据：
日平均销售对比（活动当天，和近一月的日均销售和日均笔数对比）

最近一个月（向前倒推30天），日均销售   4313.9  元，日均笔数  82.4 笔
	活动日期
	销售
	笔数
	
	销售增长比例
	笔数增长比例

	5.26
	14414.27
	150
	
	234%
	82%

	5.27
	13053.13
	146
	
	202%
	77%

	
	
	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	0

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	7
	419.08

	阿胶贡枣
	16000g
	320

	美美
	42
	780

	补肾益寿胶囊
	19
	1330.46

	太极钙
	11
	538.51

	复方熊胆薄荷含片
	8
	108.8


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	1449.54

	锌钙特
	1791.6

	千林
	1890.96

	曹清华
	2283.84

	西南药业
	762.27

	莎普爱思
	392


	3、 中药销售（无中药配方）
活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


5、 活动总结

1、 优点：

A、 店上员工和帮忙门店店员对活动非常的支持，销售热情很高，都是尽了全力销售的。

B、 针对会员中购买了保健品的顾客，都电话一一通知到位，有位顾客因此来购买了1千多的保健品，所以这个还是做的不错的。
2、 不足：

A、 DM单的发放：由于印刷公司的失误，导致本店的DM单在活动前一天的下午4:28才送到本店。虽然已经分配本店员工去周边发放，去小区发放，但是仍然导致DM 单未发放到位。

B、 人员的安排上，由于天气较热，本店分为早晚搞活动，但是请的医生和推拿的学生，都是上的9:00到17:00,在中午以后太阳过大，都没有什么顾客，所以医生和推拿的学生在13:00-17:00这四个小时都没什么事，所以以后可以只让他们来半天，节约费用。
C、活动第二天开始后，城管不准我们摆与销售有关的东西，只准我们义诊和搞一些测量。对上午销量造成一定影响，所以下次搞活动时还是要与城管好好协商，交费用。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	劳务费
	360
	员工误餐及医生补助

	活动物资费
	126.1
	血糖试纸及社区送礼费用

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计:
	486.1
	


