
红星店5月措施完成情况及6月计划

一、任务分解

	门店
	5月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	红星店
	23.33万
	19.48万
	83.50%
	16.7万
	10万
	60%


二、5月措施执行情况：

1、 大力宣传公司的促销活动，加大天胶、美美和补肾益寿胶囊的销售，争取完成公司下发的任务指标
执行情况：天胶5-6月任务10盒，实际销售3盒；

          美美5月任务240盒，实际销售170盒；

          补肾益寿胶囊5月任务22瓶，实际销售30瓶。

单品任务完成不够理想，6月要加大单品的销售，争取完成任务。
2、维护好外聘中医老师的关系，在此基础上，在继续发展外聘医生客源，以增加处方量，从而提高中药销售
执行情况：整体情况来看，5月份外聘中医老师的销售共4.46万，较4月份的3.95万增长了0.5万元左右，增长率为15%
3、成药这边增加中药袋装精制饮片的陈列，加大中药的销售，

执行情况：目前已经陈列中药专门的岛屿

4.夏季清凉饮料的专区陈列
执行情况：已经陈列在近门口，如藿香、夏桑菊、金银花露当季产品

5通过对门店营业员医疗器械使用的培训，从而加强门店医疗器械的销售，以增长销售

执行情况：通过培训，上个月成功将新产品迈克大夫的血压计卖出两台

三、2013年6月任务

	门店
	6月销售任务
	中药任务
	集团任务

	红星店
	23.4万
	16.7万
	3.2万


四：6月措施：

1.借助公司及片区的各项促销活动，大力宣传及介绍，加大门店的销售，争取完成公司的各项任务指标

2.主抓夏季清凉饮料的团购，从而提升销售。

3.目前，已经新增一个中医老师，大力推荐中医，增加中药的销售。
