关于东南片区对于业务的问题

1. 采购价格决定零售价格。采购员多出去对比正规商业公司的价格，了解商业市场的动态。希望我们的业务员走出去到商业公司去比价。
2. 关于调价。由于某种原因厂家需要维护价格，希望公司不要立刻维护价格。应该让物价员走出去真真了解其他连锁或者大药房是否调整到厂家所希望的价格。
3. 希望业务部通过公司层面盘活各个门店的效期和滞销品种。比如a门店的滞销品种 但b门店又在要货。希望业务部建立滞销品种库每次对外采购先从该库筛选后在对外采购。
4. 对门店畅销品种设置要货线和警戒线。比如要货线设置门店要货量维持半个月（该品种对应商业公司要货），警戒线设置为门店要货量还能维持一周（公司备选商业进货）。
5. 对于新进品种试运行一个期限。

