
           关于养生堂健康巡讲活动各片区参会情况通报
各片区：
6月20日我公司与国际复合维生素品牌善存联合举办了《养生堂》健康巡讲活动，根据到会情况，会员到达率都在50%以上。
	片区
	分配名额
	实际收到邀请券张数
	到会率

	高新片
	25
	21
	84%

	光华二片
	65
	49
	75.38%

	中和片
	15
	11
	73.33%

	光华一片
	110
	77
	70%

	东北片
	110
	76
	69.09%

	旗舰店
	120
	82（另有10人现场报名）
	68.33%

	西北片
	120
	72
	60%

	温江片
	20
	12
	60%

	都江堰片
	10
	6
	60%

	东南片
	65
	37
	56.92%


一、在邀请会员过程中综合到会率、到会人数表现好的片区给予通报表扬：
光华一片（电话回访到达人数最高）
东北片
光华二片、
高新片（到会率最高）
二、对以下门店通报批评（各门店实际到会人数见附表）：
滨江东路店、双林店、红星店、北东街店（市中心门店且到会率较低）
光华店、清江东路店、龙潭西路店、西部店、羊子山路店（到场会员少于分配名额10人以上）
三、在此特别对旗舰店进行通报批评：
旗舰店（电话回访工作完成工作最差，19日电话回访47名会员确定参加，另35名会员活动当天自己到场）
四、对以下6家门店进行严厉批评并处以罚款：
	
	任务名额
	实际到场人数
	罚款金额

	水杉街店
	2
	0
	10元

	黄苑东街店
	2
	0
	10元

	营兴街店
	2
	0
	10元

	天久北巷店
	5
	0
	25元

	府城大道西段店
	2
	0
	10元

	楠丰路店
	2
	0
	10元


以上6家门店实际到场人数均为0，根据任务名额对店长进行现金处罚10元/人，因此次养生堂健康巡讲活动片区到达率都在50%以上，现金处罚也按50%罚款，5元/人。请罚款门店于7月2日前将罚款金额交到营运部熊小艳处（不能代缴）。
五、要求各门店针对此次活动进行总结：
1、总结本次活动邀请会员成功和失败的经验。以后大型会员活动电话通知、进店顾客邀请该如何进行，以及改进意见或建议。
2、组织本门店员工交流学习，为以后的会员活动做好准备。以后类似活动，任务分解到店后，要求店长将任务分解到人头，对每个人负责邀请的会员到达率进行考核，较落后的片区希望下次加强执行力，提高邀请会员的到达率。
3、总结健康讲座后续门店活动。会员进店领药箱，是否提示会员有优惠券可使用，是否促成会员后续消费。

