
   杉板桥  店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：       2013年6月8日—2013年6月12日                   

活动主题： 浓情端午 健康相伴                     

主要活动内容：      全场满58元省5元，98元省10元，138元省15元，188元省20元，238元省25元，特例品除外。 

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年6月8日~6月12日与2013年5月1日~5月5日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	194
	41.36
	8025.51
	2708.65
	33.75%
	2661.00

	上月同期数据
	186
	35.88
	6674.14
	1969.20
	29.50%
	1857.00

	对比结果（%）
	4.3%
	15.27%
	20.24%
	37.55%
	4.25%
	43.29%

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	194
	41.36
	8025.51
	2708.65
	33.75%
	2661.00

	活动前一周数据
	172
	41.93
	7213.51
	2285.33
	31.68%
	2497.24

	对比结果（%）
	12.79%
	-1.35%
	11.25%
	18.52%
	2.07%
	6.55%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。从6月3日到6月7日）

活动期间新增会员    9   人

总结

活动的亮点 
我店活动期间与上月同期相比增长：20.24%、毛利增长37.55%、客单价增长15.27%在以后的销售中我们应该加倍努力提高销售。

活动期间做了以下几点：
店堂布置：
   利用粉色气球与黄色气球上下悬挂布置店面，手绘POP悬挂店堂和玻璃橱窗吸引顾客眼球。

电话通知：

      与善存健康巡讲同步进行通知顾客活动内容，且落实到人头.

   3、人员活动熟悉度：
  A、 店堂人员必须知晓活动内容、所有进店顾客首先向顾客介绍本店活动内容，在收银过程中要求收银员着重强调太极钙和本次活动的一句话服务

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

活动期间与上月同期相比销售增长 20.24 元%、

