   双建路     店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间：   2013年6月8日到12日  
活动主题：   浓情端午  健康相伴
主要活动内容：全场满58元省5元，98元省10元，138元省15元，188元省20元，238元省25元。特列品除外。

数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年6月08~12日与2013年5月01日~05日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	188
	28.37
	5333.55
	1790.37
	33.57%
	53.36%

	上月同期数据
	195
	31.22
	6087.36
	1831.39
	30.09%
	32.78%

	对比结果（%）
	-3.5%
	-9%
	-12.38%
	-2.24%
	11.57%
	62.78%


2、 活动期间新增会员    19      人
1、 总结
1、 活动的亮点
1. 顾客一进店我们就向顾客介绍店内活动内容，并在显眼处张贴POP。另我们店上自己购买端午节的小礼品送与顾客。
2. 在电话通知善存北京卫视《养生堂》的同时通知顾客端午节活动内容。

3. 对平时购买保健品嫌价格过高的顾客做好登记，遇端午节活动时通知顾客回头购买。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

将会员所能享受的优惠及会员权益明明白白清清楚楚的告知顾客，再让顾客明白知道我们太极大药房有很多优惠活动都是针对会员的。办理会员卡后，活动期间就能参与我们的优惠活动。很多顾客都很乐意的办理会员卡。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

1. 天气太热，顾客对保健品及补益类药品需求较小。

2. 周边药店增加且价格竞争太强，往往我们打折后的价格都比其他药店高以至于每天客流量减少。
